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Les Chaines de Valeur Mondiale ou
le jeu de piste du commerce international

Forward fuselage:
Kawasaki Heavy Industries (Japan)

Centre fuselage: Alenia Aeronautica (Italy)  Spirit Aerosystems (USA)

Wing box: Mitsubishi Heavy Industries {Japan)
Wingice protection: GKN Aerospace (UK)

Escape slides: Air Cruisers (USA)
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Boeing South Carolina (USA
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Doors & windows:
Zodiac Aerospace (USA)
PPG Aerospace (USA) Flight deck seats:
Ipeco (UK)

Vertical Stabiliser: Boeing
Commercial Airplanes (USA)
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b Raked wing tips: Korean Airlines
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~ Torizontal Stabiliser. : \
AleniaAeronautica (ltaly)
Engines: GE Engines (USA),

Rolls Royce (UK}

Lavatories:
Jamco (Japan)
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Centre wing box:

Aux. power unit Hamilton . .
Fuii Heavy Industries {Japan)  Engine nacelles: Goodrich (USA)

Sundstrand (USA)

Tools/Software: Dassault Systemes (France)

Passenger doors: e
s : Navigation: Honeywell (USA)
Lefpeote arcenichs (Ao Landing gear: MessierDowti France) Pilot control system: Rockwel Colins (US.
Cargodoors: Saab (Sweden) Electric brakes: Messier-Bugatti (France) Wiring: Safran (France)
Tires: Bridgestone Tires (Japan)
Prepreg composites: Final assembly: Boeing
Toray (Japan) Commercial Airplanes (USA)

Source: Rivoli (2005), WTO (1998), Feenstra (1998




Le “Made In the World”
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De nouvelles statistigues pour mesurer les
>> chaines de valeur:
Les échanges en valeur ajoutée (EVA)
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Valeur ajoutée étrangere contenue dans les
exportations par industrie, %

N
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Source: TiVA database - 2009




La demande finale américaine tire les exportations
francaises autant que la demande finale allemande

m Exportations brutes Valeur ajoutée francaise dans la demande finale étrangere
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Balances commerciales bilatérales de la
France en termes bruts et en valeur ajoutée

millions de dollars US
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Part des services dans les exportations brutes et
dans les exportations en valeur ajoutée
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Principaux enseignements de la base
de données EVA

“Une nouvelle représentation des échanges internationaux

-- Degré d’intégration dans les chaines mondiales de valeur
-- Quels avantages comparatifs; Ou se situe la demande finale
-- Nouvelles analyses des balances commerciales bilatérales
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La competitivite de nos exportations passent par la
“pertinence” de nos importations

-- La valeur ajoutée étrangere contenue dans les exportations est d’environ un
quart en moyenne dans 'OCDE
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Le role jusqu’ici méconnu (ou mal mesure) des services dans

le commerce extérieur

-- Environ un tiers des exportations de biens manufacturés des pays de 'OCDE
et des émergents sont en fait des services
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Et au dela ...

Echanges de revenus liés a I'investissement international

« Roéle des multinationales: environ 70% des exportations de la Chine
sont le fait de filiales d’entreprises étrangeres

 Quelle est la destination des revenus des investissements a I’étranger?

Quels emplois, quelles compétences?

« Ou sont crées les emplois liés au commerce extérieur?

« Quelles compétences développer pour s’intégrer dans les chaines de
valeur mondiales?

Echanges et diffusion des technologies et du savoir (R&D)

« Quels pays et quels secteurs profitent des transferts de technologies?

Quelles politiques? Quelles réglementations?




>> Pour plus d’information

www.oecd.org/trade/valueadded
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